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1. ¿Cuál es la principal ventaja estratégica de centrar la inversión en el segmento 

"low/mid-market" español según la tesis de Buenavista? 

a) La existencia de una competencia reducida por parte de grandes gestoras 

internacionales, lo que facilita la adquisición de compañías a múltiplos de 

entrada razonables. 

b) La composición del tejido empresarial español, donde el 99% son grandes 

corporaciones que ya han resuelto sus procesos de relevo generacional. 

c) La posibilidad de evitar la internacionalización de las pymes para concentrar 

todos los recursos exclusivamente en el mercado doméstico. 

 

2. Dentro de la estrategia de generación de valor, ¿en qué consiste el concepto de 

"arbitraje" aplicado al modelo de Buy & Build? 

a) En la reducción sistemática de la inversión en tecnología para maximizar el flujo 

de caja operativo desde el primer día de la adquisición. 

b) En la compra de empresas líderes mundiales en sectores de alta tecnología para 

evitar los riesgos asociados a la integración de pymes locales. 

c) En la adquisición de pequeñas compañías complementarias (add-ons) a 

múltiplos competitivos para crear una plataforma líder que sea vendida a un 

múltiplo superior por su mayor tamaño y EBITDA. 

 

3. A la hora de diseñar un Fondo de Prívate Equity Evergreen, qué tres aspectos hay 

que tener en cuenta: 

a) Proceso de construcción de la cartera, valoraciones y gestión de la liquidez. 

b) Calendario de llamadas de capital valoraciones y gestión de la liquidez. 

c) Curva J esperada, valoraciones y gestión de la liquidez. 

 

 

 



4. A la hora de construir una cartera de un Fondo de Private Equity Evergreen qué 

tengo que tener en cuenta: 

a) Flujo de oportunidades, asignación de activos, diversificación. 

b) Flujo de oportunidades, validación de terceras partes, diversificación de la 

cartera. 

c) Flujo de oportunidades, validación de terceras partes, Due Diligence. 

 

a) Why is the current secondary market seen as especially attractive for investors? 

a) Prices are unusually high, making it easy for sellers to maximise value. 

b) Many high quality portfolios are coming to market for liquidity reasons, with 

pricing remaining sensible. 

c) Only small deals are being completed, reducing competition and complexity. 

 

5. What best explains the current balance between LP-led and GP-led transactions? 

a) GP-led deals have fallen out of favour 

b) Both LP-led and GP-led activity are strong, with GP-leds now representing about 

half of the market 

c) LP-led deals now account for almost all market activity 

 

6. ¿Cuál es una de las principales características estructurales de los préstamos de 

deuda privada mencionados en la presentación? 

a) Exigen obligatoriamente la salida de la deuda bancaria tradicional de la 

estructura de capital. 

b) Tienen un plazo de amortización corto, generalmente entre 1 y 2 años. 

c) Se estructuran habitualmente a tipo flotante y en formato 'bullet'. 

 

 

 

 

 



7. Según el análisis de las dinámicas de mercado en el Sur de Europa, ¿qué factor 

favorece actualmente a los prestamistas de deuda privada en esta región? 

a) La baja presión competitiva y la elevada concentración bancaria. 

b) La homogeneidad total de las normativas de insolvencia en todos los países de 

la periferia. 

c) Una penetración de la deuda privada muy superior a la media de Estados Unidos 

o Reino Unido. 

 

9. ¿Cuál es uno de los principales objetivos del Invesco European Upper Middle Market 
Income Fund? 

a) Maximizar la apreciación del capital a través de inversiones en equity 
tecnológico. 

b) Generar ingresos elevados mediante préstamos senior secured a compañías 
europeas grandes y estables. 

c) Invertir exclusivamente en deuda de alto rendimiento (high yield) cotizada. 

 

10. ¿Qué ventaja aporta la escala de Invesco en el mercado de préstamos del Upper 
Middle Market? 

a) Permite obtener préstamos exclusivamente de instituciones públicas. 
b) Facilita un mayor acceso a oportunidades de financiación gracias a relaciones 

profundas con bancos y patrocinadores.  
c) Reduce la necesidad de realizar análisis de crédito detallados. 


